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Как да започнем набирането на 
финансови средства? 

Преди да започнете, трябва да знаете:

 Какво е настоящото ви финансово състояние?

 Какво искате да направите и как? 

 За какво точно ви трябват финансовите средства? 

 Какви финансови средства ви трябват? 

 Къде можете да кандидатствате?
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Какво е настоящото ви 
финансово положение?
• Какво представлява балансът на сметките? 

• Печалба или загуба? 

• Каква е прогнозата за следващата година? 

• Има ли организацията резерви? 

• Какви са основните финансови нужди? 

• Източник на анализ на доходите: 

- Кой е основният донор? 

- Дългосрочни донори? 

- Области за разработване на нови потенциални
източници на доходи
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Какво искате да направите?

•Има ли организацията дългосрочна
и краткосрочна стратегия? 

•Какви са приоритетите ви за следващите
4 години и какви са те за следващите
12 месеца? 

•Имате ли работен план за следващата
година?
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За какво точно ви трябват
финансовите средства? 
• Какво точно искате да направите? 

• Защо искате да го направите?  

• Какво точно искате да постигнете? 

• Как искате да го постигнете? 

• Колко ще струва? 

• Какъв е времевия период? 

• Защо вашата организация трябва да го направи? 

• За какво ви е необходимо финансиране? За какво са ви
нужни средства - за офиса, за кампания, за заплата на 
персонала - и колко ви трябват?
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Къде можете да кандидатствате?
Различни типове фондове за 
финансиране

•Фондове на ЕС

•Международни фондации и програми

•Национални фондове (министерства, правителство,   
посолства, институти, национални програми, национални фондации, големи 
национални компании)

•Местно фондове (общини, регионални програми, местни 
институции, местни компании, членове на общността)

•Индивидуални дарения (групово финансиране, дигитално
набиране на средства, благотворителни събития, данъчни облекчения, др.)
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Различни области на финансиране
за организации на ХУ

Не само финансиране, свързано с "инвалидност",               
но и всички тематични области: 

• Технологии и наука, Информационни технолигии,

• Човешки права,

• Образование (младежи и възрастни),

• Култура, и

• Гражданско общество.
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Как да започнем?

• Решете какво искате да направите и 
приоритизирайте

• Направете база данни на потенциални финансиращи
организации или източници на финансиране (за да 
проверите крайните срокове за кандидатстване или 
да подходите с различни идеи) 

• Направете списък с идеи за проекти и дейности (така
че когато дойде финансирането, да сте готови) 

• Направете концептуални бележки / резюмета за най-
важните идеи за проекти
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Как да кандидатствате?
Отворени покани за проектни предложения

• Създаване на база данни

• Преглед редовно (веднъж седмично) 

Активно подхождайте към финансиращите

• Анализирайте към кой финансиращ орган да 
кандидатствате (вид и област) 

• Изградете връзка с потенциалния донор

• Обадете се на финансиращия и поискайте среща

• Направете себе си видими по други начини (напр. 
Конференции и други събития)

• Изберете най-подходящата идея 

• Винаги адаптирайте концептуалната си бележка към всеки
донор
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Как да намерите финансираща 
институция?
• Проучване, изследвания, и пак проучване
• Започнете търсене онлайн на ключови думи за 
вашите проекти

• Съхранявайте констатациите, подредени в 
собствената си база данни

• Проверете подобни организации, от къде те 
получават финансиране

• Използвайте вашата мрежа: говорете с хора, 
анализирайте списъците на участниците в 
подобни конференции или мрежа, създадена по 
време на събития
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За да убедите финансиращите,  
трябва да бъдете убедителни –
някои практически съвети

• Изградете добри отношения

• Подгответе формуляра за кандидатстване 
предварително ;)

• Планирайте и подгответе вашия проект добре                       
(цели  дейности  бюджет)

• Бъдете амбициозни, но реалисти. Не обещавайте неща, 
които не сте сигурни, че ще може да изпълните

• Подгответе вашите документи за кандидатстване 
елегантни, кратки и прецизни (форматирайте, използвайте 
изображения и снимки за да е по-убедително, проверявайте за 
грешки, др.)

• Мислете извън стандарта за това как ще постигнете 
целите си
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Опаковайте идеите си в ПАКЕТИ 
за набиране на средства

• Концептуалната нота / резюмето на проекта –
трябва да съдържа:

• Обосновка (Защо искате да направите това? И защо ВАШАТА  
организация е най-добре да го направи?)

• Цели (Какво искате да постигнете?)

• Дейности (Как ще го направите?)

• Бюджет (За какви средства ще го направите?) 

Уверете се, че е реалистичен и покрива не само всички дейности, но и 
режийни разходи на организацията – офис разходи, разходи за 
финансов екип, ръководител на проекта, както и популяризиране и 
разпространение на проекта и неговите постижения, т.н.

• Контактна информация
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Направете концептуалната 
бележка / резюмето красиви

• Подчертайте защо вашата организация трябва да направи този проект 
(покажете вашия опит, отношения с партньори, постижения в областта)

• Покажете защо този проект е много важен

• Покажете защо е изключителен, иновативен и необходим

• Опишете вашите дейности по ясен, но привлекателен начин (напр. 

„компютърни класове за трудни тийнейджъри”  „международни творчески работилници за 

младежи в неравностойно положение в областта на развиването на техните умения в 
цифровите и информационни технологии”)

• Форматирайте го (правопис, точки, 1 вид и 1 размер на шрифта, лого на вашата

организация, правилно име на файла и т.н.)
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Нова страница в сайта на     
ЕФХУ - www.edf-feph.org

GRANTS&FUNDING subwebsite in RESOURCES section 

Грантове§Финансиране – страница в секцията 
РЕСУРСИ, съдържа:

• Новини (възможности за финансиране)

• Ресурси / Източници

• Списък на потенциални финансови институции

• Контактна информация

Проект "Възход", изпълняван от НСХУБ, управляван от ЕФХУ, финансиран от Фондация СИТИ

https://www.edf-feph.org/edf-fundraising-opportunities/


Въпроси?
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Благодаря ви!

Магдалена Версекас

Координатор                               
набиране финансиране и 
безвъзмездни средства

Европейски форум на                
хората с увреждания

magdalena.verseckas@edf-feph.org
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